,Die Innenstadt braucht mehr Liebe*

Fachleute diskutierten auf Einladung des Wirtschaftsrates tiber die Zukunft von Innenstadten am Beispiel Neumiinsters

Von Hannes Harding

NEUMUNSTER Vielen Innen-
stadten in Deutschland gehtes
schlecht. Leerstinde nehmen
zu, die Vielfalt schwindet.
Neumtinster macht da keine
Ausnahme. Worin ist das be-
griindet? Und mit welchen
Strategien kann man einen
Wandel herbeiftihren? Dar-
iiber diskutierten Fachleute
am Donnerstagabend auf Ein-
ladung des Wirtschaftsrates
am Beispiel Neumiinsters in
den Holstenhallen. Undihr Be-
fund ist niederschmetternd.
Nicht etwa, weil die Akteure
in Neumdiinster in den vergan-
genen Jahren alles falsch ge-
macht hétten. Die Frage da-
nach beantwortete OB Dr. Olaf
Tauras mit einem , klassischen
Jein“, Die Ansiedlung des De-
signer-Outlet-Centers (DOC)
und der Holsten-Galerie hob
er als positive Beitrdge zur
Stirkung der Einkaufsstadt
Neumiinster hervor. Er geifdel-
te hingegen die ,viel zu lange

Debatte* iiber die Umgestal-
tung des Grofifleckens und
zweifelte zudem die Finan-
zierbarkeit vor dem Hinter-
grund der sich verschirfenden
Haushaltslage an.

Ohnehin wurde die Umge-
staltung von Neumiinsters
zentralem Platz aus fachlicher
Sicht letztlich zur Marginale
degradiert. Denn mit Kosme-
tik lassen sich Innenstidte
nicht retten. Das verdeutlichte
der Stadtplaner, Projektent-
wickler und Einzelhandelsex-
perte Manuel Jahn anhand sta-
tistischer Daten. Diese bele-
gen einen grundlegenden
Strukturwandel, der lingst im
Gang ist und durch die Coro-
nakrise weiter an Fahrt aufge-
nommen hat. Die wichtigsten
Erkenntnisse daraus: Das Wa-
renhaus-Sterben begann be-
reits vor Jahren und erscheint
unumkehrbar, auch Shopping-
center kénnen in diesen Stru-
del geraten, wenn sie einen
grofien Anteil vor allem an Fa-
shion, aber auch Schmuck
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oder Elektronik vorhalten. Al-
lein die Ausgaben fiir Beklei-
dung seien pro Kopf seit 2008
um 25 Prozent gesunken, vor
allem, weil die Preise verfallen,
sagte Jahn.

Im Gegensatz dazu stehe
cine ,,Nahversorgungsrallye
mit seit Jahren steigenden
Umsitzen etwaim Lebensmit-
teleinzelhandel. Warum? Weil
selbst Discounter begriffen
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hitten, dass man Menschen
ein Einkaufserlebnis bieten
miisse, so der Experte. Die
Menschen investierten weni-
ger Zeitinden Einkauf-ein Ar-
gument fiir Onlinehandel und
wohnortnahe Angebote. ,,Und
Wohnort heifit nicht zwangs-
ldufig Innenstadt®, sagte Jahn.
Fiir Einkaufsstraflen bedeute
das: Der Uberhang an ge-
schlossenen Einzelhandelsfla-

chen miisse durch gemischte
Nutzung gefiillt werden.

Und das diirften nicht Ban-
ken, Béacker und Billigsorti-
mente sein, hob Mogens Link
Schmidt von der dinischen
Einrichtungskette =~ S@strene
Grene hervor. Das Unterneh-
men habe in kurzer Zeit zahl-
reiche Filialen in Deutschland
erdfinet, auch in Flensburg,
Kiel und Liibeck. Interesse
hatte er auch an Neumiinster.
Sein Fazit nach dem Besuch
der Innenstadt: ,,Ich schaute
mich zehn Sekunden lang um
—dann war Game Over.“ Notig
sei, sagten Jahn und Schmidt,
was auch OB Tauras fordert:
ein lebendiger Mix aus Kultur,
Bildung, Dienstleistung, Gas-
tronomie und Wohnen rund
um den Grofiflecken. Schmidt
schreibt Politikund Handel ins
Stammbuch: ,,Ein Besuch bei
uns dauert im Schnitt acht Mi-
nuten. Das ist die Zeit, in der
ich das Kundenherz beriihren
muss. Die Innenstadt in Neu-
munster braucht mehr Liebe.*



